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CAPITOLUL 1

CADRUL JURIDIC AL RELATIILOR ECONOMICE
INTERNATIONALE

1.1. CLASIFICAREA ACORDURILOR §I CONVENTIILOR ECONOMICE
INTERNATIONALE

Acordurile si conventile economice internationale se pot clasifica dupa mai
multe criterii:

A. Din punct de vedere al numarului partilor pot fi:

- bilaterale — intre doua tari;

- multilaterale — intre mai multe tari.

B. Dupa criteriul posibilitatilor de aderare pot avea:

- un caracter inchis — nu mai pot adera alte tari;

- un caracter deschis — la dorinta si cererea altor tari, acestea pot deveni
parte la documentul respectiv in conditiile si cu indeplinirea formalitatilor prevazute.

C. Din punct de vedere al obiectului conventiilor si acordurilor economice
internationale, acestea pot fi:

- comerciale;

- de cooperare economica si tehnica;

- de colaborare economica si tehnico-stiintifica;

- de credit;

- de plati;

- bancare;

- de transport gi navigatie;

- vamale etc.

1.2. NIVELUL INCHEIERII S| ETAPELE DE NEGOCIERE

Relatiile economice externe se desfagoara pe baza unor documente (care
pot fi acorduri, conventii, protocoale comerciale etc.) incheiate la nivel
guvernamental, care sunt semnate de reprezentantii imputerniciti ai guvernelor
respective, sau a unor documente (care pot fi protocoale, intelegeri, schimb de
scrisori etc.) semnate la nivelul Ministerului Economiei — Departamentul de Comert
si Relatii Internat,ionale1, a altor organe centrale gi banci centrale.

Procesul de incheiere a documentelor economice internationale cuprinde
mai multe etape:

' Conform Anexei 1 din Hotararea Guvernului nr. 47/2013; acest material a
fost elaborat la 6 septembrie 2014.



a) Prima etapa cuprinde antamarea problemei care se poate desfasura sub
forma unui schimb de scrisori, transmiterea unor propuneri, stabilirea Tnceperii
si/sau a perioadei negocierilor; negocierile propriu-zise; redactarea documentelor;
parafarea; semnarea documentelor.

In cazul in care se precizeaza in document c& semnatura s-a aplicat numai
ad referendum, inseamna ca textul este autentificat, dar documentul se considera
incheiat numai dupa confirmarea Iui de catre organul competent al statului
respectiv.

b) in a doua etap&d urmeaza indeplinirea unor acte necesare pentru ca
documentul international respectiv s& devina obligatoriu.

in functie de legislatia fiecarui stat, documentele economice internationale
pot necesita:

- ratificarea® de catre organele legislative, respectiv Parlamentul, Adunarea
nationala etc. (Decret-lege);

- aprobarea la nivel de Guvern (Hotarare a Guvernului).

In unele cazuri nu este necesara o asemenea formalitate, documentele
intrénd in vigoare la data indicata in ele, in baza semnaturilor aplicate de catre
persoanele imputernicite.

In cazul ratificarii, conventia bilaterala intrd in vigoare dupa schimbul
instrumentelor de ratificare, iar conventia multilaterald dupa depunerea
instrumentelor la guvernul statului depozitar sau organizatia respectiva.

In cazul aprobarii de catre Guvern se face o notificare pe linia Ministerului
Afacerilor Externe.

Reglementarile in vigoare in tara noastrd stabilesc competente precise
privind initierea, negocierea si incheierea de acorduri si conventii internationale. In
legaturd cu aceste reglementari mentiondm nomenclatorul tratatelor, conventiilor,
acordurilor si altor intelegeri internationale care pot fi negociate de ministere, cu
precizarea atributiilor organelor de resort privind initierea, avizarea, aprobarea si
urmarirea realizarii prevederilor acestora.

in legaturd cu problema delimitarii obligatiilor partilor trebuie aratat c&
obligatiile sunt oarecum limitate, deoarece autoritatile din tarile respective nu isi pot
asuma in unele cazuri obligatii ferme Tnh numele unor intreprinderi particulare.

De exemplu, guvernul unei tari nu poate sa isi asume unele obligatii cum ar
fi specificatii tehnice, preturi, conditii de livrare, termene de livrare etc. Th numele
unor fintreprinderi particulare, obligatii care intra in competenta consililor de
administratie ale firmelor respective.

1.3. TRATATUL DE COMERT

Prin tratat, in general, se intelege un act de vointa intervenit intre doua sau
mai multe state, in scopul stabilirii, modificarii sau stingerii unor drepturi si obligatii
intre statele contractante.

Tratatul de comert este o intelegere economica internationala prin care se
reglementeaza in linii generale schimburile de marfuri, transportul marfurilor,

2 Ratificarea este actul organului de stat competent prin care acesta confera
forta juridica obligatorie tratatelor semnate de plenipotentiarii sai.” Geamanu, Gr.
(1965) — Dreptul International Contemporan, Ed. Didactica si Pedagogica,
Bucuresti, p. 502.



tranzitul, regimul vamal, situatia juridica a reprezentantelor sau agentiilor
economice, a persoanelor unei tari care efectueaza acte de comert pe teritoriul
celeilalte tari etc.

De obicei, tratatele sunt intalnite sub denumirea de tratate de comert si
navigatie, reglementand si probleme de navigatie.

Tratatele de comert se incheie pe perioade mai lungi de timp, de 10, 15 sau
20 de ani.

Un tratat de comert poate cuprinde o serie de clauze dintre care mentionam:

- clauza natiunii celei mai favorizate;

- clauza regimului national;

- clauza compensatiei.

1.3.1. Clauza natiunii celei mai favorizate

Clauza natiunii celei mai favorizate inseamna ca statele contractante fsi
acorda reciproc toate avantajele si privilegiile pe care le-au acordat sau le vor
acorda in viitor unor terte state, in conformitate cu acordul GATT.

Aceste avantaje si privilegii se refera in principal la:

- taxele vamale;

- eliberarea licentelor de export si import;

- tranzitul;

- navigatia comerciala, maritima si fluviala;

- regimul juridic al reprezentantelor economice;

- regimul juridic al oficiilor consulare;

- regimul juridic al persoanelor fizice sau juridice care efectueaza acte de
comert exterior pe teritoriul celuilalt stat semnatar.

De regula, in legatura cu clauza natiunii celei mai favorizate, in documente
se stipuleaza ca acest tratament nu se aplica avantajelor si privilegiilor pe care:

- fiecare din tarile contractante le-a acordat sau le va acorda tarilor vecine, in
scopul facilitérii comertului de frontiera;

- fiecare din parti le-a acordat sau le va acorda ca urmare a participarii la
zone ale comertului liber, uniuni vamale sau la alte acorduri economice regionale.

Acordarea clauzei natiunii celei mai favorizate poate avea:

- forma neconditionata;

- forma conditionata.

Prin forma neconditionata se intelege ca privilegiile si avantajele pe care
unul dintre statele semnatare le-a acordat sau le va acorda in baza clauzei natiunii
celei mai favorizate unor terte state se extind in mod automat si asupra celuilalt
stat partener, independent in ce conditi au fost sau vor fi acordate statelor
partenere privilegiile sau avantajele respective.

Clauza natiunii celei mai favorizate in forma neconditionatd se mai numeste
si principiul egalitatii in drepturi.

Prin forma conditionata a clauzei natiunii celei mai favorizate se intelege
ca avantajele si privilegiile pe care unul dintre statele semnatare le-a acordat sau le
va acorda unor terte state contra unei compensatii se extind si asupra celuilalt stat
semnatar numai dacad acesta acordd la randul sau avantaje si privilegii
corespunzatoare.

Clauza natiunii celei mai favorizate in forma conditionatd se mai numeste si
principiul compensatiei.



1.3.2. Clauza regimului national

Prin includerea acestei clauze in tratatele de comert se acorda persoanelor
fizice sau juridice ale unui stat semnatar care efectueaza acte de comert pe
teritoriul celuilalt stat semnatar drepturi si obligatii, de obicei in materie economica,
pe care le au persoanele fizice si juridice ale statului care acorda regimul national.

Aceasta clauza se mai numegte si principiul posibilitatilor egale.

De obicei se inteleg drepturi egale in ceea ce priveste:

- cumpararea si vanzarea de bunuri;

- constructiile de intreprinderi;

- investitiile de capital;

- arendarea de terenuri si cladiri;

- angajarea de personal la libera alegere etc. in scopuri comerciale,
industriale, financiare si stiintifice.

Tn practicd, aceastd clauzi favorizeazi statele puternice din punct de vedere
economic si financiar.

Exemplu

Ca urmare a acordurilor incheiate de Marea Britanie sau Franta cu unele
state din zona lor de influenta, firmele britanice sau franceze avand posibilitati mai
mari gi specialisti de Thalta calificare au avut posibilitati sporite de a investi capital,
de a cumpara bunuri gi a efectua alte acte de comert fatad de firmele din tarile
partenere de a investi in Marea Britanie sau Franta.

1.3.3. Clauza compensatiei

Prin aceasta clauza se intelege ca un stat acorda sau va acorda altui stat
anumite avantaje comerciale pe bazd de reciprocitate, adicd in schimbul
avantajelor pe care acesta i le-a acordat sau i le va acorda la randul sau.

Avantajele pot fi de aceeasi natura sau de natura diferita.

1.4. ACORDUL COMERCIAL

Prin acord in domeniul relatiilor economice internationale se intelege
instrumentul international al schimburilor de valori materiale, al cooperérii
economice, al participarii la diviziunea internationald a muncii.

Acordul comercial este documentul cel mai des intalnit in relatiile economice
externe.

Acordul comercial este un instrument prin care se reglementeaza
schimburile de marfuri si alte creante dintre doua tari pe unul sau mai multi ani.

Din punct de vedere al duratei valabilitatii, acordurile comerciale pot fi:

- acorduri comerciale anuale;

- acorduri comerciale pe mai multi ani — aceste acorduri se mai numesc gi
acorduri comerciale de lunga durata daca au o valabilitate de 4-5 ani.

Acordurile comerciale contin uneori clauze prin care acestea se pot prelungi
pe o noua perioada de timp prin tacita reconductiune.
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Acordurile comerciale pot fi:
- acorduri cu decontarea in clearing;
- acorduri cu decontarea in devize libere.

1.4.1. Continutul acordului comercial

Tn general, un acord comercial contine urmatoarele elemente si clauze:

- partile contractante;

- contingentele de marfuri (stabilite Tn liste anexe la acord);

- modalitatea si termenele de contractare;

- nivelul si principiul de stabilire a preturilor;

- modalitatea de eliberare a licentelor de export si de import;

- clauza natiunii celei mai favorizate;

- operatiuni conjugate (contractarea si livrarea anumitor marfuri exprimate
cantitativ si/sau valoric la export numai in masura contractarii si livrarii unor marfuri
la import de valoare egala, dinainte stabilite);

- reglementarea reexporturilor — de regula nu se accepta reexporturile, dar
se pot face reexporturi numai cu acordul prealabil al tarii exportatoare;

- modul de efectuare a platilor;

- lichidarea soldurilor in cazul acordurilor de clearing;

- constituirea unei comisii mixte;

- modul de solutionare a unor eventuale litigii;

- termenul de valabilitate si alte stipulatii.

Listele de marfuri pot fi:

- cu contingente;

- cantitative;

- valorice;

- liste enunciative de marfuri.

1.4.2. Acordul comercial cu decontarea in clearing

Caracteristica principala a acordului de clearing este ca schimburile
economice, prestdrile de servicii si alte creante se realizeaza prin compensatie,
fara transfer de valuta.

Livrarile reciproce de marfuri se inregistreaza in conturile de clearing tinute
de bancile centrale din tarile partenere.

Acordul de clearing presupune o echilibrare a schimburilor economice. Cu
toate acestea, in practica nu poate exista in permanenta o echilibrare perfecta a
schimburilor de marfuri si a prestarilor de servicii.

Eventualele solduri ale acordului de clearing pot fi regularizate prin:

- livrari de marfuri si prestari de servicii;

- transfer de valuta convertibila sau plata in aur;

- operatiuni de switch.

Moneda de clearing sau moneda de cont poate fi moneda nationala a uneia
dintre parti sau moneda unei terte tari.

Avandu-se Tn vedere eventualitatea necesitatii lichidarii soldului in devize
liber convertibile sau aur se prevede si cursul de convertire al monedei de cont.

11



1.4.2.1. Elementele si clauzele unui acord de clearing

Acestea sunt:

- partile contractante;

- bancile centrale la care se deschid si se opereaza conturile de clearing;

- functionarea conturilor;

- moneda de cont;

- nivelul si principiul de stabilire a preturilor;

- categoriile de plati admise;

- creditul tehnic;

- lichidarea soldului final;

- obligatiile bancilor de a stabili conditiile tehnice de functionare a conturilor
de clearing;

- alte clauze;

- intrarea in vigoare si valabilitatea acordului.

Unul dintre avantajele acordului de clearing este acela ca presupune schimburi
economice echilibrate intre parteneri fara transfer de numerar.

1.4.2.2. Creditul tehnic

Creditul tehnic este un element important al acordului comercial de clearing.

Creditul tehnic este un plafon valoric in limita caruia poate exista un sold la
care nu se plateste si nu se primeste dobanda. Nivelul creditului tehnic se
stabileste Tn functie de volumul schimburilor economice dintre térile respective.

Creditul tehnic este necesar deoarece livrarile reciproce de marfuri si servicii
nu pot fi echilibrate din punct de vedere valoric in orice moment.

In desfasurarea schimburilor economice in cadrul acordurilor de clearing pot
sa apara unele fenomene cum ar fi:

- tendinta unor parteneri de a folosi creditul tehnic ca un mijloc eficient de
finantare (aceasta este un avantaj unilateral);

- perturbatii in desfagurarea schimburilor, deoarece in unele cazuri partea
creditoare refuza livrarea de alte marfuri pana la echilibrarea conturilor de clearing;

- partea debitoare se abtine de la cumpararea de alte marfuri pana la
echilibrarea conturilor pentru a nu plati dobanzi inutile.

Aparitia unor asemenea fenomene poate crea perturbatii in desfasurarea
schimburilor economice si poate frana dezvoltarea schimburilor economice dintre
tarile respective.

1.4.2.3. Operatiuni de switch

Unele acorduri comerciale de clearing pot sa contind o clauza prin care o
tara care are un sold excedentar Tsi poate utiliza acest sold printr-o operatiune sau
mai multe operatiuni de compensatii triunghiulare. Aceste operatiuni se realizeaza
sub forma unui transfer in favoarea unei terte tari cu care au relatii de clearing
ambele tari semnatare ale acordului comercial respectiv.

Transferul mentionat mai sus poate fi efectuat in cursul anului sau mai ales
la lichidarea soldului final.

Operatiunea se poate efectua numai cu acordul celor trei parti. La vanzarea
unui sold creditor dintr-un cont de clearing contra devize liber convertibile se

12



acorda de partea care vinde o reducere. Aceastd reducere sau aceasta diferenta
de curs se numeste disagio.

1.4.3. Acordurile comerciale in devize libere

Acestea sunt acordurile in cadrul carora platile se efectueaza in devize liber
convertibile.

Valuta poate fi moneda uneia dintre cele doud tari sau moneda unei terte
tari.

Tn cazul acordurilor in devize libere nu mai apare problema creditului tehnic
sau a soldului.

in anexa la aceste acorduri in devize libere se redau liste de marfuri
cuprinzand:

- contingente cantitative sau valorice;

- liste enunciative de marfuri.

1.4.4. Forme de decontare

Alegerea formei de decontare cu o tara sau alta este legata de:

- structura schimburilor de marfuri;

- gradul de diversificare a exportului;

- alte aspecte cum ar fi: politice, practica unei tari sau a alteia etc.

Relatiile comerciale dintre tara noastra si alte tari se desfagoara pe baza:

- acordurilor guvernamentale de lunga durats;

- protocoalelor comerciale anuale.

Tratativele privind schimbul anual de marfuri si incheierea protocoalelor
comerciale anuale se desfasoara in doua etape:

- tratative bilaterale;

- tratative multilaterale.

1.4.5. Protocolul comercial

Protocolul comercial este un instrument des intélnit in practica relatiilor
comerciale internationale.

Protocolul comercial se incheie de regula la un acord comercial sau la un
acord comercial si de plati de lunga durata si reglementeaza schimburile de marfuri
pe o perioada de 1 an.

n general, protocolul comercial contine:

- referiri la acordul comercial si de plati in vigoare;

- stabileste listele de marfuri;

- nivelul si principiul de stabilire a preturilor.

1.5. ACORDUL DE PLATI

Un acord de plati pentru efectuarea schimburilor comerciale si efectuarea de
prestari de servicii cu plata in clearing contine, in general, urmatoarele elemente si
clauze:

- bancile centrale;

- deschiderea conturilor de clearing;

- categoriile de plati admise;

13



- creditul tehnic;

- moneda de cont;

- paritatea in aur a monedei de cont;

- obligatia bancilor centrale de a stabili modalitatile tehnice de aplicare a
acordului de plati;

- lichidarea soldului contului de clearing;

- intrarea in vigoare si valabilitatea acordului de plati;

- data, locul si limba de redactare.

1.6. ACORDUL DE COOPERARE ECONOMICA $SI TEHNICA

Roménia participa tot mai activ la cooperarea internationald in productie,
stiinta si tehnica, care este cunoscutda ca o formd moderna si eficientd de
dezvoltare a relatiilor economice internationale.

Acordurile de cooperare economica si tehnica au o importantad deosebita in
asigurarea unui cadru juridic corespunzator relatiilor noastre economice externe.

Aceste relatii economice externe sunt reglementate prin acorduri, conventii
sau protocoale incheiate:

- la nivel de guvern;

- la nivelul ministerelor economice si al altor organe centrale.

Formele de cooperare pot fi variate in functie de interesele economiei
nationale, de obiectul cooperarii sau de destinatia produselor, iar documentele
care le reglementeaza sunt complexe, cuprinzand probleme economice, tehnice,
financiare si alte aspecte.

1.6.1. Forme de cooperare
Cooperarea economica poate imbraca forme diferite.
1.6.1.1. Pe teritoriul tarii noastre

Aceasta consta in principal Tn:

- construirea de obiective economice cu plata in produsele obtinute;
- constituirea de societati mixte de productie;

- cooperare privind specializarea in productie;

- construirea in Romania de obiective turistice;

- cooperarea stiintifica si tehnologica.

1.6.1.2. Pe teritoriul tarilor partenere

Prin realizarea de astfel de obiective se urmareste:

- plasarea de masini si utilaje romanesti la export pe o perioada indelungats;

- asigurarea aprovizionarii pe termen lung cu materii prime a economiei
noastre nationale.

Ca forme de cooperare mentionam:

- construirea de catre Romania de obiective economice sau dezvoltarea de
noi capacitati de productie;

- constituirea de societati mixte de productie;

14



- efectuarea de prospectiuni si explorari geologice si miniere pentru
descoperirea de noi resurse naturale;

- trimiterea de specialisti roméani pentru angajarea temporara in strainatate;

- constituirea de societati mixte comerciale (pentru produse ale industriei
constructoare de masini, industriei chimice, produse petroliere si alte produse);

- infiintarea de banci cu participare romaneasca;

- alte forme.

1.6.2. Continutul unui acord de cooperare economica si tehnica

Elementele constitutive ale acestuia sunt:

- partile contractante;

- obiectivele prevazute a se realiza (se cuprind intr-o lista anexa la acord);

- prevederi cu privire la stabilirea preturilor;

- prevederi legate de eventuale livrari din terte tari;

- termenul de incheiere a contractelor;

- conditiile de rambursare a livrarilor efectuate;

- bancile centrale vor incheia aranjamente bancare, tehnice, financiare;

- marfurile de rambursare (cuprinse in anexa la acord);

- paritatea Tn aur a valutei prevazute in acord;

- prevederi cu privire la documentatia tehnica si tehnologica;

- reglementarea problemei reexporturilor;

- constituirea unei comisii mixte;

- rezolvarea unor eventuale litigii;

- intrarea in vigoare;

- locul intocmirii, data Tncheierii si limbile in care a fost redactat.

in functie de obiectul si conditile convenite, acordul de cooperare
economica si tehnica poate contine si alte elemente cum ar fi:

- acordarea unui credit;

- suma si conditiile de acordare;

- nivelul dobanzii etc.

1.6.3. Comisiile mixte

Comisia mixta guvernamentald este formata din reprezentanti ai ambelor
parti si se intruneste, de regula, o data pe an alternativ in tarile partenere la acord.

Scopul constituirii comisiilor mixte este in principal:

- de a examina stadiul de indeplinire a prevederilor acordului incheiat;

- de a stabili masuri pentru rezolvarea unor probleme legate de realizarea
prevederilor acordului respectiv;

- de a rezolva unele probleme in suspensie si eventuale neintelegeri aparute
intre organizatile competente din cele doud tari, care au sarcina de a duce la
indeplinire prevederile acordului incheiat.

*kk

Am examinat mai sus, pe scurt, unele dintre cele mai importante aspecte
referitoare la cadrul juridic al relatiilor economice internationale.
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Tara noastra, intr-o masura tot mai mare, participa la relatiile economice
internationale, la schimbul mondial de valori materiale si spirituale, fapt care
impune o buna cunoastere a cadrului si conditiilor in care se desfasoara aceste
relatii, a implicatiilor politice, economice, sociale si juridice ale relatiilor respective.

O buna cunoastere si

0 manuire corespunzatoare a

instrumentelor

economice internationale constituie conditii indispensabile pentru incheierea si
desfasurarea unor raporturi economice internationale reciproc avantajoase.

MODELE DE LISTE DE MARFURI

Lista ,,A” Anexa 1

Exporturi ale Romanieiin .............cceeiiiiiininanen.

Nr. Denumirea marfii U.m. Cantitatea Valoarea
crt. (USD)
1. Tractoare buc. 1.000 5.000.000
2. Autocamioane buc. 500 8.500.000
3. Autoturisme buc. 100 2.000.000
4. Ingrésaminte chimice (uree) | mii tone 5 1.250.000
TOTAL USD 16.750.000
Lista ,,B” Anexa 1
Exporturiale ...........ccocviiiiiiiiiinnns in Romania
Nr. Denumirea marfii U.M. Cantitatea Valoarea
crt. (USD)
1. Bumbac fibra mii tone 5 1.500.000
2. Produse din piele mii buc. 30 750.000
3. Fosfati mii tone 20 2.000.000
4. Citrice mii tone 50 12.500.000
TOTAL usD 100 16.750.000

Nota: Datele din prezentele anexe sunt ipotetice.

16




CAPITOLUL 2

ASPECTE TEORETICE ALE CONTRAPARTIDEI

2.1. ASPECTE TEORETICE LEGATE DE COMERTUL INTERNATIONAL

Comertul international reprezinta schimbul de capital, bunuri si servicii
dincolo de granitele unui stat sau ale unui teritoriu si reprezintd o metoda
caracteristica de derulare a relatiilor de ordin comercial intre state. De cele mai
multe ori, implicarea unui stat in comertul international, fie prin contracte incheiate
de firme nationale, fie chiar prin contractele incheiate de state in sine reprezinta o
modalitate de promovare nu numai a produselor care fac obiectul schimbului, ci si
o garantie a bunelor relatii de colaborare dintre statele implicate.

In cele mai multe state, exporturile si importurile reprezintd un procent
semnificativ din Produsul Intern Brut si aspectele legate de comertul international
reprezintd o preocupare constantd a comunitatii globale, mai ales ca importanta
acestuia a crescut din ce in ce mai mult in ultimele secole.

Comertul exterior nu este fundamental diferit fatd de comertul interior,
motivatile in general fiind aceleasi si din partea vanzatorului si din partea
cumparatorului. Totusi, principalul element de diferentiere este acela ca in cele mai
multe cazuri (cu exceptia unor uniuni comerciale precum UE sau NAFTA) exportul
sau importul de produse intr-o/dintr-o tara presupune plata unor taxe vamale,
costuri legate de tranzitul vamal (de cele mai multe ori timp in plus la transport) sau
costuri ce tin de necesitatea alinierii produselor exportate la normele impuse de
tara importatoare (norme juridice, sanitare etc.). Trebuie sa retinem insa faptul ca
fara comert international consumul s-ar limita numai la bunuri si produse realizate
la nivel national, ceea ce ar reprezenta un dezavantaj pentru consumatori in primul
rand, mai ales ca la nivel national productia anumitor bunuri ar fi ineficienta.

Sistemul de comert international este in mare masura influentat de nivelul de
industrializare al tarilor participante, de fenomenul globalizarii, iar societatile
multinationale impreuna cu activitatile de outsourcing dau un impuls activitatilor de
comert international tocmai prin relocarea productiei — din ratiuni de cost — a
anumitor bunuri si servicii in alte tari decét cele pentru care este destinat produsul
finit. O evolutie pozitiva a comertului international reprezintda motorul cresterii
fenomenului de globalizare.

Un contract de comert international incheiat intre doud parti are o serie de
caracteristici specifice si anume:

- contractul este translativ de proprietate, ceea ce inseamna ca prin
intermediul sau se transmite dreptul de proprietate asupra lucrului vandut de la
vanzator la cumparator, in conditiile stabilite de comun acord;

- contractul este comutativ, astfel ca atat obligatiile, cat si drepturile ambelor
parti sunt cunoscute inca de la inceput, fara echivoc;
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- contractul este sinalagmatic, generand drepturi si obligatii ambelor parti
contractante;

- contractul este consensual, reprezentand un acord de vointa al partilor
contractante si se materializeaza, de obicei, in forma scris3;

- contractul este cu titlu oneros, asadar transferul bunurilor se face la un pret
stabilit de comun acord de cele doua parti, nefiind cu titlu gratuit.

Contractele de comert international reprezintda fundamentul juridic al
intelegerilor dintre partile contractante gi are caracter obligatoriu.

Din ratiuni evidente, comertul international este reglementat strict, existéand o
serie de norme juridice care creeaza un cadru legal de desfagurare a relatiilor de
comert. Astfel, sunt delimitate foarte clar modalitatile in care se pun bazele, se
modifica, executd, deruleaza sau are loc inchiderea unor raporturi de comert
international. Conventiile internationale (bilaterale sau multilaterale), legislatiile
nationale sau uzantele de comert international sunt acele documente care
consfintesc acordurile interstatale.

Institutionalizarea comertului international a devenit o necesitate din mai
multe motive. In primul rand datorité faptului ca participantii la actele de comert
exterior s-au inmultit, acordurile dintre acestia trebuind cumva supravegheate si
coordonate. De asemenea, firmele au inceput sa reactioneze variat la schimbarile
din piata, iar pentru a impiedica actiunile neloiale a trebuit infiintat un organism de
monitorizare a activitatii de comert international.

Astfel, in anul 1948 a fost semnat Acordul General asupra Tarifelor Vamale
si Comert (GATT), care a reprezentat o serie de norme comerciale si concesiuni
tarifare acordate intre un grup de tari. Caracterul GATT a fost acela de acord
provizoriu, dar pe parcursul celor 47 de ani cat a fost in vigoare nimeni nu i-a putut
contesta influenta pozitiva asupra actelor de comert international. Reducerile
continue ale tarifelor au stimulat in anii '50 si ‘60 cresterea comertului mondial
pana la rate foarte inalte (in jur de 8% anual pe termen mediu). Ritmul de crestere
al comertului mondial a fost intotdeauna superior cresterii productiei la momentul
functionarii GATT.

Unele lacune in prevederile GATT au creat oportunitati pentru diverse state
sa aplice diverse forme de protectionism, impunand bariere comerciale incorecte
sau acordand subventii nejustificat. Astfel, s-a resimtit nevoia permanentizarii
GATT, concretizata in infiintarea unui organism international care nu numai sa
reglementeze, dar si sa monitorizeze activitatea comerciald pe pietele
internationale. A aparut asadar Organizatia Mondiala a Comertului (OMC), in anul
1995. Membrii fondatori ai acestei organizatii erau semnatarii acordului GATT.

Organizatia Mondiala a Comertului este singurul organism international care
are ca obiect de activitate normele ce dirjeazad comertul intre tari. La baza
functionarii sale stau Acordurile OMC, negociate si semnate de majoritatea tarilor
participante la comertul mondial (membrii OMC acopera 95% din comertul
mondial). Prin aceste documente se stabilesc norme juridice fundamentale ale
comertului international, fiind contracte ce obliga guvernele sa isi mentina politicile
comerciale intre limitele convenite, obiectivul lor fiind acela de a ajuta producatorii
de bunuri si servicii, exportatorii si importatorii sa isi continue activitatile.

Principalul scop al sistemului este cel de a ajuta la circulatia fluxurilor
comerciale cu maxima libertate posibila, atata timp cat nu se produc efecte
secundare defavorabile, conditia principala fiind aceea ca normele sa fie
transparente si previzibile. Pentru semnarea acestor acorduri au loc dezbateri i
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controverse de anvergura, una dintre functiile cele mai importante ale OMC fiind
aceea de for pentru organizarea negocierilor comerciale.

In cazul in care pe marginea acordurilor apar divergente, rolul OMC este si
acela de solutionare a situatilor aparute, mai ales ca de multe ori relatiile
comerciale poarta interese contrare.

Ca urmare a prezentei Organizatiei Mondiale a Comertului s-au instituit o
serie de principii care guverneaza atat activitatea institutiei, cat si toate acordurile
incheiate prin intermediul sau. Astfel, cadrul international pentru comert trebuie sa
fie:

- Nediscriminatoriu — o tara trebuie sa acorde concesiile in mod egal,
echitabil si fara discriminare pentru toti partenerii sai comerciali. De asemenea,
clauza de nediscriminare se aplica si pentru bunurile sau serviciile tranzactionate.

- Previzibil — fiecare partener comercial trebuie sa fie incredintat ca sistemul
este transparent si nu vor fi introduse arbitrar obstacole comerciale sau de alta
natura in relatiile de comert intre state.

- De competitivitate crescuta — prin descurajarea practicilor neloiale precum
dumpingul sau subventiile la export.

- Din ce in ce mai liber — prin indepartarea obstacolelor de natura comerciala
din calea tranzactiilor internationale.

- Avantajos pentru tarile in curs de dezvoltare — oferindu-le timp pentru a se
alinia standardelor tarilor dezvoltate.

2.2. COMERTUL iN CONTRAPARTIDA

Una dintre directiile majore in care s-au indreptat schimburile internationale
in ultimele decenii a fost aceea a abordarii unor forme de schimb neconventionale,
catalogate generic drept comert in contrapartida. Aceste schimbari au atras atentia
unui numar mare de cercetatori care au studiat fenomenul, analizadnd cauzele,
efectele si implicatiile derularii unor astfel de tranzactii.

Comertul in contrapartida, una dintre cele mai vechi forme de comert,
reprezintd mandatul unui guvern de a plati pentru bunuri si servicii cu altceva decéat
bani.

Spunem ca acest tip de comert este una dintre cele mai vechi forme de
comert pentru ca este bazatd in principal pe cea mai veche forma de comert, si
anume trocul. Trocul a fost precursorul aparitiei banilor ca forma de schimb si
dezavantajul principal il presupunea existenta dublei coincidente de nevoi. Aceasta
se traduce prin faptul ca daca X avea surplus de cartofi si avea nevoie de paine,
trebuia sa il gdseascd pe Y care avea surplus de paine si o nevoie de cartofi. In
uzantele moderne, acest aspect nu mai este neaparat necesar, folosindu-se
diverse scheme complexe prin care datoria cumparatorului fata de vanzator este
stinsa.

Comertul in contrapartida a fost definit drept ,un termen general care
acopera toate formele de comert in care uneia dintre parti i se solicita sa accepte
bunuri sau servicii din partea cumparatorului unui produs sau serviciu de-al sau
drept plata totala sau partiala pentru valoarea acestuia”. Natiunile Unite au definit
comertul in contrapartida drept ,tranzactie comerciald in care dispozitille necesare
pentru plata livrarilor de bunuri sau servicii in completarea sau in locul unui
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aranjament financiar sunt definite intr-un contract sau o serie de contracte”’. O
simplificare a acestor definitii ar fi ideea conform careia comertul in contrapartida
este o tranzactie derulata la nivel international in care exporturile de pe o piata
sunt conditionate de acceptarea de importuri din tara partenera pe acea piata. De
cele mai multe ori, acest tip de comert se desfasoara atunci cand nu exista
disponibilitatea de a achita cu sume de bani o anumita marfa, sau atunci cand
orice alt tip de comert este imposibil datoritd unei conjuncturi specifice de pe
pietele partenere.

2.2.1. Momente-cheie in evolutia comertului in contrapartida

Asa cum s-a aratat mai sus, la baza tranzactiilor in contrapartida se afla
trocul — marfa contra marfa —, sistem functional nainte de aparitia banilor ca mijloc
de schimb.

In perioada moderna, au existat momente cand banii fie nu au fost suficienti,
fie moneda era instabila, iar aceste momente au reprezentat puncte de expansiune
a comertului in contrapartidda mai mult decét altele. in perioadele anterioare
instituirii banilor si Tn Antichitate trocul era destul de comun, dar popularitatea
acestuia a scazut pe parcurs.

Ins& la inceputurile capitalismului s-au derulat o serie de tranzactii
neobisnuite care combinau elemente de troc cu elemente capitaliste. Un exemplu
in acest sens este documentat in anul 1626, cand Compania Olandeza a Indiilor
Orientale reprezentata de Peter Minuit a oferit indienilor bastinasi produse in
valoare de 24 de dolari (2mérgele si alte gablonzuri, paturi si cutite) in contrapartida
pentru Insula Manhattan®.

Mai aproape de epoca contemporana regasim boomul barterului din America
Latina din anii '20-'30, cand aproape Tntregul comert (circa 90%) se baza pe acest
sistem pe fondul unei penurii de aur. Tarile care erau implicate in aceste schimburi
la momentul respectiv erau Venezuela, Ecuador, Chile si Argentina. In cadrul
schimburilor se tranzactionau petrol, minereuri sau produse alimentare.

Marea depresiune din perioada 1929-1933 a dus la extinderea tranzactiilor
in contrapartida si in zonele afectate de recesiune. Tn plus, urmé&torul moment care
a dus la cresterea popularitatii barterului I-a reprezentat Al Doilea Razboi Mondial
cand, datorita distrugerilor si a cheltuielilor efectuate pentru iharmare, economiile
tarilor din Europa de Vest erau la paméant. Desi in contradictie cu sistemele
economice promovate, aceste tari au fost nevoite sa accepte incheierea de
acorduri de clearing in perioada postbelica, Tn 1949 existdnd 400 de astfel de
acorduri bilaterale. Scopul acestora a fost acela de a incuraja exporturile, dar si de
a evita finantarea importurilor cu valuts®. Ulterior anilor '50, dupa infiintarea
Asociatiei Latino-Americane de Comert Liber si a altor zone de comert (Uniunea
Europeana sau NAFTA), popularitatea comertului in contrapartida a scazut.

! http://www.uncitral.org/pdf/english/yearbooks/yb-1988-e/vol19-p87-101-

e.pdf, ultima accesare la 15 iulie 2014.

2 http://www.spartacus.schoolnet.co.uk/USAminuit.htm, ultima accesare la
15 iulie 2014.

® Teulon, F. (1997) — Comertul international, Ed. Institutului European, lasi,
pp. 57-58.
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