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CAPITOLUL 1
Puterea gândului

ÎNTR-ADEVĂR, „GÂNDURILE POT FI MATERIALIZATE“. Ele devin
puternice atunci când sunt corelate cu scopuri bine definite, cu perseve -
renţă şi cu o dorinţă arzătoare de a le transforma în bogăţii sau în alte
obiecte materiale.

Edwin C. Barnes a descoperit cât de adevărat este faptul că oamenii ajung
de la o idee la bani. Descoperirea sa nu a fost una bruscă, ci s-a produs în
timp, încetul cu încetul, începând cu dorinţa arzătoare de a deveni aso -
ciatul marelui Thomas Edison.

Una dintre principalele caracteristici ale dorinţei lui Barnes a fost faptul că
era clar stabilită. Dorea să lucreze cu Edison, nu pentru el. Observă cu
atenţie descrierea felului în care a ales să transforme această dorinţă în rea -
li tate şi vei înţelege mai bine cele 13 principii care te vor conduce la bogăţie. 

Atunci când această dorinţă, sau impuls al gândirii, i-a trecut pentru prima
dată prin minte, Barnes nu putea acţiona conform ei. Două pro bleme îi
stăteau în cale. Nu îl cunoştea pe Edison şi nu avea bani pentru a-şi plăti
călătoria cu trenul până în Orange, New Jersey. Aceste dificul tăţi ar fi fost
suficiente pentru a-i descuraja pe majoritatea oamenilor în încer carea de
a-şi transforma visurile în realitate. Însă acesta nu era doar un simplu vis!
Barnes era atât de hotărât să găsească o modalitate de a transforma lucru -
rile în realitate, încât, în cele din urmă, a decis să călăto rească în vagonul
de marfă, mai degrabă decât să se lase învins. 

S-a prezentat în laboratorul domnului Edison şi l-a anunţat că vrea să devină
asociatul lui. Ani mai târziu, vorbind despre prima sa întâlnire cu Barnes,
Edison spunea: „Stătea în faţa mea, arătând ca un vagabond oare care, însă



puteam citi clar pe chipul său că nu avea de gând să renunţe până când nu
obţinea ceea ce îşi dorea. Învăţasem după atâţia ani de experienţă că,
atunci când o persoană îşi doreşte un lucru atât de mult încât îşi joacă
viitorul pe o singură carte, cu siguranţă va câştiga. I-am oferit lui Barnes
şansa pe care a cerut-o pentru că am înţeles că era hotă rât să rămână până
va reuşi. Evenimentele ulterioare mi-au dovedit că nu greşisem luând
această decizie.“

Ceea ce-i spusese tânărul Barnes domnului Edison cu acea ocazie era mai
puţin important decât ceea ce gândea. Edison însuşi a recunoscut asta!
Înfăţişarea tânărului nu a avut nimic de-a face cu angajarea acestuia în
biroul lui Edison, din contra, era clar că reprezenta un dezavantaj. Modul
său de a gândi a fost cel care a contat.

Dacă semnificaţia acestei afirmaţii ar putea fi pătrunsă de fiecare per -
soană care o citeşte, nu ar mai fi nevoie să fie lecturată toată cartea. 

Barnes nu a devenit imediat partenerul lui Edison. A primit şansa de a
lucra în biroul acestuia, pentru un salariu extrem de mic, făcând o muncă
nesemnificativă pentru Edison, dar extrem de importantă pentru el, deoa -
rece îi oferea şansa de a-şi expune „marfa“ acolo unde putea fi văzută de
„partenerul“ dorit.

Lunile treceau şi se părea că nimic nu se întâmpla în direcţia râvnită de
Barnes, aceea pe care şi-o stabilise drept scop major, bine definit. Ceva
important se întâmpla însă în mintea lui Barnes. Dorinţa lui de a deveni
asociatul lui Edison devenea din ce în ce mai puternică în fiecare zi.

Psihologii nu se înşală când spun că „se vede atunci când un om este cu
adevărat pregătit“. Barnes era pregătit să devină asociatul lui Edison; mai
mult decât atât, era hotărât să rămână pregătit până când obţinea ceea
ce-şi dorea. 

Nu şi-a spus niciodată: „Ce rost mai are? Mai bine mă răzgândesc şi îmi
caut un post de vânzător.“ El îşi zicea: „Am venit aici ca să intru în afaceri
cu Edison şi voi face asta chiar dacă îmi va lua toată viaţa.“ Şi vorbea
serios! Ce diferit ar suna poveştile oamenilor dacă aceştia ar avea un scop
bine definit şi dacă s-ar ţine de realizarea lui până când acesta s-ar trans-
forma într-o obsesie devoratoare!

Poate că tânărul Barnes nu ştia acest lucru pe atunci, dar această hotărâre
nestăvilită, perseverenţa cu care îşi urmărea o singură dorinţă au avut
menirea să înlăture toate barierele şi să-i aducă oportunitatea mult visată. 
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Atunci când a apărut, această şansă a luat o formă diferită şi a venit dintr-o
altă direcţie decât aceea la care se aştepta Barnes. Acesta este unul dintre
trucurile oportunităţii. Ea are obiceiul înşelător de a se furişa pe uşa din
dos şi, de multe ori, apare deghizată sub forma unui ghinion sau a unei
înfrângeri temporare. Poate că din motivul acesta mulţi nu reuşesc să o
recu noască.

Edison tocmai finalizase un nou dispozitiv de birou, cunoscut la vremea
respectivă ca fiind maşina de dictat Edison (numită, ulterior, Ediphone).
Vânzătorii nu erau prea încântaţi de ea, considerând că nu poate fi comer -
cializată cu uşurinţă. Barnes a sesizat şansa pe care o aştepta. Aceasta se
strecurase uşurel şi stătea ascunsă într-o maşinărie cu aspect ciudat ce
nu-i interesa decât pe el şi pe inventator. 

Barnes ştia că poate vinde maşina de dictat Edison şi i-a spus asta inven-
tatorului. A primit imediat şansa dorită. A reuşit să vândă maşina. De fapt,
a vândut-o cu un succes atât de mare, încât Edison i-a oferit un  contract
prin care să o distribuie şi să o vândă în întreaga ţară. În urma aces tui par -
teneriat de afaceri a apărut sloganul „Făcută de Edison şi pro movată de
Barnes“. Ca urmare, Barnes s-a îmbogăţit, însă a realizat ceva infinit mai
important, şi anume că poţi ajunge de la idee la bani.

Cât de mult a valorat dorinţa lui Barnes, nu am de unde să ştiu. Probabil că
i-a adus două sau trei milioane de dolari, dar această sumă, indiferent cât
de mare a fost, devine insignifiantă atunci când este comparată cu bene -
ficiile obţinute prin certitudinea că un impuls imaterial al gândului poate fi
transformat în bogăţii materiale prin aplicarea unor principii cunoscute.

Barnes s-a văzut realmente partenerul marelui Edison! A obţinut o avere
pentru că s-a vizualizat îmbogăţindu-se. Nu a avut nimic de la care să
pornească, însă ştia ce îşi doreşte şi era hotărât să-şi urmeze dorinţa până
când se va transforma în realitate.

Nu a avut niciun ban la început. Nici diplome prestigioase. Nu avea
influenţă. Dar avea iniţiativă, încredere şi dorinţa de a câştiga. Cu aju -
torul acestor forţe intangibile a devenit mâna dreaptă a celui mai mare
inventator care a trăit vreodată.

Să analizăm acum o altă situaţie şi să studiem un om care a manifestat
numeroase dovezi tangibile ale bogăţiei, dar care a pierdut totul pentru că
s-a poticnit cu trei paşi înainte de a-şi atinge scopul. 
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Succesul se află la un pas de înfrângere
Una dintre cele mai răspândite cauze ale eşecului ţine de obiceiul de a
renunţa atunci când eşti copleşit de o înfrângere trecătoare. Mai devreme
sau mai târziu, fiecare persoană se face vinovată de această greşeală.

R.U. Darby, care avea să devină unul dintre cei mai de succes agenţi de
asigurări din SUA, ne spune povestea unchiului său, cuprins de „febra
aurului“ în vremea goanei după acest metal preţios. Acesta a plecat în Vest
pentru a săpa şi a deveni bogat. El nu ştia că s-a descoperit mai mult aur în
minţile oamenilor decât în străfundurile pământului. A găsit un teren şi 
a început să lucreze, cu sapa şi lopata. Mergea greu, însă dorinţa sa de a se
îmbogăţi era clară.

După câteva săptămâni de muncă asiduă, a descoperit strălucitorul mine -
reu. Avea însă nevoie de utilaje pentru a-l scoate la suprafaţă. Fără prea
mare zarvă, a închis mina şi s-a întors acasă în Williamsburg, Maryland, 
şi le-a povestit rudelor şi câtorva vecini despre „lovitură“. Au pus mână de
la mână pentru utilajul de care avea nevoie şi l-au expediat la mină, iar
Darby şi unchiul său s-au întors pentru a continua să lucreze. 

Primul vagonet de minereu a fost scos la suprafaţă şi trimis la topitor. Rezul -
tatele au dovedit că găsiseră una dintre cele mai bogate mine din Colorado!
Alte câteva vagonete aveau să şteargă toate datoriile. După aceea, aveau să
apară profituri uriaşe. 

Maşinăriile forau. Speranţele lui Darby şi ale unchiului creşteau. Apoi, s-a
petrecut ceva. Zăcămintele de minereu de aur au dispărut. Ajunse seră la
capătul curcubeului, dar comoara nu mai era acolo. Au continuat să sape,
încercând cu disperare să găsească din nou zăcământul, însă totul a fost
în zadar.

În cele din urmă, au hotărât să renunţe. Au vândut utilajul unui gunoier
pentru câteva sute de dolari şi au luat trenul înapoi spre casă. Pe unii
gunoieri nu-i duce prea mult mintea, însă nu era cazul celui la care ape -
laseră ei. Acesta a chemat un inginer minier să vadă mina şi să facă nişte
calcule. Inginerul a susţinut că proiectul eşuase pentru că proprie tarii nu
erau familiarizaţi cu „zonele de falie“. Calculele sale au arătat că zăcă -
mântul se găsea la doar un metru de locul în care cei din familia lui Darby
încetaseră săpăturile. Şi exact acolo l-au găsit! 

Gunoierul a câştigat milioane de dolari vânzând aurul din mina respec -
tivă, pentru că a ştiut să ceară sfatul unui expert înainte de a renunţa.
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Majoritatea sumelor destinate cheltuielilor cu utilajele fuseseră obţinute
prin eforturile lui R.U. Darby, care era pe atunci foarte tânăr. Banii veni -
seră de la rudele şi vecinii săi, datorită încrederii pe care o aveau aceştia 
în el. Darby şi-a achitat datoriile până la ultimul cent, deşi i-au trebuit
mulţi ani să le acopere. 

Mult mai târziu, atunci când a descoperit că dorinţa poate fi transfor mată
în realitate, domnul Darby şi-a compensat pierderea înzecit. A făcut această
descoperire după ce a început să lucreze în domeniul vânzărilor de asigu -
rări de viaţă. 

Amintindu-şi că pierduse o avere imensă pentru că se oprise doar la câţiva
centimetri de aur, Darby a învăţat din experienţa nefericită şi a aplicat
această lecţie în munca aleasă, repetându-şi încontinuu: „M-am oprit la
câţiva centimetri de aur, însă nu mă voi opri niciodată doar pentru că
cineva refuză să-şi facă o asigurare de viaţă.“ 

El datorează această constanţă lecţiei învăţate în urma deciziei de a renunţa
la afacerea cu extracţia aurului. 

Foarte probabil, înainte să apară succesul în viaţa unui om, cu siguranţă el
se va confrunta cu numeroase înfrângeri temporare şi, poate, chiar eşe -
curi. Atunci când te simţi înfrânt, cel mai uşor şi mai logic este să renunţi.
Iar cei mai mulţi oameni exact asta fac.

Peste 500 dintre cei mai de succes oameni pe care i-a cunoscut vreodată
America i-au spus autorului că succesul lor a venit imediat ce au trecut de
punctul în care înfrângerea îi copleşise. Eşecul este viclean şi are un simţ
al ironiei foarte ascuţit. Simte o plăcere imensă atunci când prinde pe
cineva exact înainte de a atinge succesul. 

Dar ce se întâmplă oare cu cei care nu au nici timpul, nici dorinţa de a
studia eşecul pentru a descoperi acele drumuri care conduc către succes?
Cum ar trebui să înveţe arta transformării înfrângerii într-o rampă de
lansare către şansă?

Această carte a fost scrisă pentru a răspunde întrebărilor de mai sus. 

Răspunsul necesită descrierea a 13 principii, dar ţine minte, pe măsură ce
citeşti, că acest răspuns la întrebările ce te-au făcut să reflectezi asupra
stranietăţii vieţii se află chiar în mintea ta, sub forma unei idei, a unui plan
sau a unui scop ce o să ţi se releve în timp ce parcurgi cartea. 
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